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ALIANZAS CON LAS
MEJORES UNIVERSIDADES
Seminarium mantiene alianzas con las más connotadas escuelas de negocio del mundo, una amplia red de 
gurús del Management y reconocidos especialistas de prestigio internacional. Esto asegura la entrega de 
conocimientos actualizados y relevantes, así como las mejores prácticas del Management que las empresas 
requieren para competir, crecer y destacar. 



SENIOR 
MANAGEMENT

PROGRAMS

EXECUTIVE
EDUCATION

CONGRESOS
& EVENTOS

PROGRAMAS IN-CAMPUS EXECUTIVE DEVELOPMENT 

PROGRAM

SEMINARIOS EJECUTIVOS

DIPLOMADOS 

OPEN & IN-COMPANY 

TRAINING

ONLINE TRAINING

CONGRESOS FUNCIONALES

GRANDES PERSONAJES

CONGRESOS SECTORIALES

SEMINARIUM 
INTERNACIONAL

EMPRESAS SE CAPACITAN 
CON NOSOTROS

EJECUTIVOS HAN ASISTIDO 
A LOS PROGRAMAS

AÑOS DE EXPERIENCIA EN 
ACTUALIZACIÓN EJECUTIVA 

A NIVEL MUNDIAL

LAS TOPMÁS DE

50035 300MIL

ACTUALIZACIÓN Y PERFECCIONAMIENTO EJECUTIVO
DE CLASE MUNDIAL

Distintos formatos de programas donde encontrará nuevas ideas y herramientas de aplicabilidad inmediata 
para potenciar sus competencias y habilidades.
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Certificado emitido 
por la universidad

Networking
de primer nivel

Traducción
simultánea

Inmersión
académica

SENIOR MANAGEMENT PROGRAMS | IN-CAMPUS

INMERSIÓN ACADÉMICA DE UNA SEMANA EN LOS CAMPUS 
DE LAS MEJORES UNIVERSIDADES DEL MUNDO

SENIOR EXECUTIVE 
LEADERSHIP PROGRAM
AT YALE SCHOOL OF MANAGEMENT

New Haven, Connecticut

CORPORATE GOVERNANCE
AT YALE SCHOOL OF MANAGEMENT

New Haven, Connecticut

LEADING INNOVATION 
FOR ENGINEERS
AT MIT PROFESSIONAL EDUCATION

Cambridge, Massachusetts

13 AL 17
DE MAYO
EE.UU.

09 AL 13 
DE SEPTIEMBRE
EE.UU.

20 AL 24
DE OCTUBRE
EE.UU.

KELLOGG ON MARKETING
AT KELLOGG SCHOOL OF MANAGEMENT

Evanston, Illinois

LATIN AMERICAN PUBLIC SECTOR
MANAGEMENT PROGRAM
AT LONDON SCHOOL OF ECONOMICS 
AND POLITICAL SCIENCE

London, United Kingdom

CEOS´ MANAGEMENT 
PROGRAM
AT KELLOGG SCHOOL OF MANAGEMENT

Evanston, Illinois

30 DE JUNIO
AL 05 DE JULIO
EE.UU.

SENIOR HR EXECUTIVE PROGRAM
AT THE UNIVERSITY OF MICHIGAN ROSS 
SCHOOL OF BUSINESS

Ann Arbor, Michigan

08 AL 11
JULIO
EE.UU.

28 DE OCT.
AL 01 DE NOV.
EE.UU.

FECHA POR
DEFINIR
UK

CORPORATE AND BUSINESS 
STRATEGY PROGRAM
AT THE WHARTON SCHOOL, 
UNIVERSITY OF PENNSYLVANIA

Philadelphia, Pennsylvania

CFOS´ EXECUTIVE PROGRAM
AT THE UNIVERSITY OF 
CHICAGO BOOTH SCHOOL OF BUSINESS

Chicago, Illinois

05 AL 09
DE AGOSTO
EE.UU.

25 AL 30
DE AGOSTO
EE.UU.

PROGRAMA SUJETO A CAMBIOS 



PROGRAMA SUJETO A CAMBIOS 

Certificado emitido 
por la universidad

Traducción
simultánea

Perfeccionamiento
intensivo

EXECUTIVE EDUCATION

BUSINESS STRATEGY FOR
DIGITAL TRANSFORMATION

DIPLOMADO
EN LOGÍSTICA Y CADENA 
DE ABASTECIMIENTO

DIPLOMADO 
EN CIBERSEGURIDAD

PROGRAM ON NEGOTIATION GLOBAL

CHANGE MANAGEMENT FOR
DIGITAL TRANSFORMATION
Gestión del cambio en 
transformación digital

ANÁLISIS Y DISEÑO DE LA 
CADENA DE ABASTECIMIENTO

STRATEGIC DECISION MAKING
Toma de decisiones estratégicas

E-COMMERCE STRATEGY
Estrategias e-commerce

COMPRAS 
Y ABASTECIMIENTO

TENDENCIAS EN
CIBERSEGURIDAD

DIPLOMADOS

SEMINARIOS EJECUTIVOS

STRATEGIC COST & 
MARGIN IMPROVEMENT*
Estrategia de maximización 
de margen

MARZO  18 -19 
SANTIAGO

STRATEGIC FINANCIAL ANALYSIS*
Análisis financiero
estratégico

SEPT. 03 - 04 
BOGOTÁ

AGOSTO 05 -06 
SANTIAGO

STRATEGIC FINANCIAL 
MANAGEMENT*
Gestión estratégica
de finanzas

JUNIO 25 -26 
SANTIAGO

ENERO  23 -24 
SANTIAGO

ABRIL  24 -25 
SANTIAGO

OCT. 14 -15 
SANTIAGO

OCT. 16 AL 18 
C. MÉXICO

DIC. 02 -03 
SANTIAGO

NOV. 11 -12 
C. MÉXICO

NOV. 07 -08
BOGOTÁ

OCT. 09 AL 11 
SANTIAGO

FECHA POR
DEFINIR
SANTIAGO

JULIO A
DICIEMBRE
SANTIAGO

AGO. 14 AL 16 
BOGOTÁ

MAYO  06 -07 
SANTIAGO

MAYO 09 -10
BOGOTÁ

* Estos 3 programas componen el Executive Finance Series by the University of Notre Dame

SEMINARIOS EJECUTIVOS | EDP |  DIPLOMADOS | OPEN TRAININGS |  ONLINE TRAININGS 

EXECUTIVE DEVELOPMENT PROGRAM

OCT 02 AL 04 
BOGOTÁ



Certificado emitido 
por Seminarium

Aplicabilidad
inmediata

Dictados
en español

EXECUTIVE EDUCATION

CUSTOMER EXPERIENCE

CLIENTS FOR LIFE

MARKETING DIGITAL

SEMINARIOS EJECUTIVOS | EDP |  DIPLOMADOS | OPEN TRAININGS |  ONLINE TRAININGS

NEGOCIACIÓN EN
RELACIONES LABORALES

14 - 15 ENERO 
SANTIAGO

PRESENTACIONES
EFECTIVAS

10 - 11 JUNIO
SANTIAGO

EXPERIENCIA
DEL CLIENTE

01 - 02 ABRIL 
SANTIAGO

27 - 28 FEBRERO
BOGOTÁ

VENTAS 
CONSULTIVAS

27 - 28 JUNIO
BOGOTÁ

PLANTEAMIENTO Y EJECUCIÓN 
DE LA ESTRATEGIA EMPRESARIAL 

04 - 05 ABRIL
BOGOTÁ

MENTORES 
CORPORATIVOS

12 - 13 AGOSTO
SANTIAGO

MARKETING DIGITAL 29 - 30 JULIO
SANTIAGO

TRANSFORMACIÓN
DIGITAL

20 - 21 MARZO
SANTIAGO

CYBERSECURITY 07 - 08 OCTUBRE 
SANTIAGO

LIDERAZGO 
POSITIVO

18 - 19 
SEPTIEMBRE
BOGOTÁ

01 - 02 JULIO
SANTIAGO

ESTRATEGIAS Y GOBIERNOS 
CORPORATIVOS

09 - 10 
SEPTIEMBRE
SANTIAGO

LEAN
THINKING

16 - 17 ENERO
SANTIAGO

E-COMMERCE
09 - 10 
DICIEMBRE
SANTIAGO

INBOUND
MARKETING

25 - 26
NOVIEMBRE
SANTIAGO

TODO EL AÑO
TODOS LOS PAÍSES

NEGOCIACIÓN
COMERCIAL

26 - 27 AGOSTO
SANTIAGO

CONTROL DE GESTIÓN 28 - 29 OCTUBRE
SANTIAGO

15 DE MAYO  |  30 DE SEPT.
TODOS LOS PAÍSES

29 DE MAYO  |   12 DE AGOSTO  |  08 DE NOV.
TODOS LOS PAÍSES

OPEN TRAININGS

ONLINE TRAININGS

20 - 21 
NOVIEMBRE
BOGOTÁ

03 - 04 OCTUBRE
BUENOS AIRES

GESTIÓN DEL BIENESTAR
ORGANIZACIONAL

02 - 03 
SEPTIEMBRE
SANTIAGO

Preguntar por  add - ons premium para grupos cerrados |   PROGRAMA SUJETO A CAMBIOS 

NEGOCIACIÓN EN 
RELACIONES LABORALES

11 - 12 
NOVIEMBRE
SANTIAGO

22 - 23 ABRIL
SANTIAGO

LEAN
THINKING

27 - 28 AGOSTO
SANTIAGO

04 - 05 JUNIO
BUENOS AIRES



Traducción
simultánea

Con expertos y gurús
de prestigio mundial

Actualización
y tendencias

Una conferencia que reunirá a los expertos del sector de la salud para analizar el impacto de las 
violaciones a la seguridad y ataques cibernéticos, así como saber si se está usando bien la tecnología en 
la relación médico-paciente cuando hablamos de seguridad clínica.

La experiencia del cliente es un foco de atención de muchas clínicas y compañías de atención médica. 
Esto se ve favorecido por los nuevos enfoques y tecnologías que tienen el poder de transformar la 
atención. Conozca casos de éxito de excelencia en la experiencia del paciente a través de la visión de 
expertos.

En un mundo de cambios tecnológicos, económicos, políticos, ambientales y demográficos; RR.HH. crea 
valor sostenible. Estos son tiempos para aprovechar las oportunidades que se ofrecen. Los participantes 
aprenderán nuevas formas innovadoras de pensar, actuar y sentir que hacen la diferencia en sus vidas 
personales y en la de los profesionales con los que se rodean.

HR CONFERENCE

CUSTOMER EXPERIENCE
IN HEALTHCARE

DIGITAL TRANSFORMATION
IN HEALTHCARE

PROGRAMA SUJETO A CAMBIOS 

12 ABR

Don Peppers, experto internacional y autor best-seller en temáticas de Customer Experience, junto a Raúl 
Amigo, creador de la metodología de medición de Brand Experience, presentarán “El cliente en el centro 
de su negocio: El puente entre el CRM social y el diseño de la experiencia”.

CUSTOMER EXPERIENCE
CONFERENCE 15 AGO

26 NOV

Tanto las empresas predominantes como los nuevos participantes están tratando de remodelar sus 
industrias a través de la creación de una estrategia conectada. Wharton University viene a Latinoamérica 
para dar a conocer los elementos de una estrategia conectada y permitirle generar nuevas oportunidades 
de negocios y detectar amenazas disruptivas.

WHARTON TOUR 19 AGO21 AGO23 AGO

09 DIC

Una jornada donde conocerá cómo la experiencia del cliente es priorizar la acción de mejorar la calidad 
de vida, es decir, en todas las interacciones entre él y su empresa. Su cliente necesita sentirse mejor de 
lo que se sentía antes y dependerá de su interaccion que lo logre.

CUSTOMER JOURNEY
ATTRACT & RETAIN 05 SEPT

Hoy los consumidores cada vez compran más en linea, exigiendo que los productos lleguen a mayor 
velocidad y donde ya no hay límites geograficos para la distribución. Conozca cómo las empresas 
mejoran su proceso de logística a través de la innovación y tecnología.

E-COMMERCE & LOGISTICS 
CONFERENCE 16 OCT

25 ABR

09 ABR

El consumo se basa cada día más en la confianza que los clientes tienen con una marca y la buena 
atención al cliente es indispensable para tener una empresa exitosa. Es por esto que Seminarium trae 
a los expertos de atención al cliente más conocidos, innovadores y respetados a nivel internacional.

THE DISNEY WAY 2 07 MAYO 10 OCT

28 MAR

11 ABR

La transformación digital ya es un hecho y los cambios en los procesos y la forma en que realizan los 
negocios se han vuelto necesarios para que las organizaciones no se vuelvan obsoletas.  Entérese de 
todos estos cambios con uno de los grandes referentes mundiales en el campo del marketing y nuevas 
tecnologías: Guy Kawasaki.

NEXT GENERATION
ENTERPRISE 12 DIC05 JUN

CONGRESOS DE CLASE MUNDIAL

ARGENTINA | CHILE | COLOMBIA | MÉXICO



CONTÁCTENOS EN LOS SIGUIENTES PAÍSES:

ARGENTINA
Seminarium Argentina

ventas@seminarium.com.ar
Tel. (5411) 5252-9595

BRASIL
Representante | Orlando Rodrigues

orlando@seminarium.com.br
Tel. (55) 11 3280 9596 | Mov. 11 98446 2627

CHILE
Seminarium Chile 

ventas@seminarium.com
Tel. (562) 2430 6841

COLOMBIA
Seminarium Colombia

ventas@seminarium.com.co
Tel. (571) 7429225 / 7429364

ECUADOR
Seminarium Ecuador | María Rosa Tapia

mtapia@seminarium.com.ec
Tel. (5932) 223 9782 | Mov. 0994767181

OTROS PAÍSES
Seminarium Internacional  
internacional@seminarium.com
Tel. (562) 2430 6837

VENEZUELA
Intelectum
venezuela@seminarium.com
Mov.  (58) 212 9523473 / 414 2490205 / 414 3114269 

REPÚBLICA DOMINICANA, PUERTO RICO
Intras | Ingrid Klavemann
ingrid.klavemann@intras.com.do
Tel. (809) 542 0126

PERÚ
Seminarium Perú | Beatriz Valencia
beatriz.valencia@seminarium.pe
Tel. (511) 610 7272, anexo 209

NICARAGUA, COSTA RICA
Representante | Berlioth Sánchez
ventascr@seminarium.com
Tel. (506) 8311 6706

MÉXICO
The Next Step in Management
ventas@thenextstep.mx
Tel. (52) 55 4347 6250

GUATEMALA, EL SALVADOR, HONDURAS
Seminarium Internacional

ventasgt@seminarium.com
Tel. (562) 2430 6837 (casa matriz Chile)

/seminariuminternacional @seminariuminternacional /seminariuminternacional
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CONOZCA LAS ALTERNATIVAS 
DE SPONSORSHIP QUE OFRECEMOS PARA

FILES.SEMINARIUM.COM/SPONSORS/

Asociar su marca con Instituciones a la vanguardia mundial del conocimiento.
Fidelizar y establecer una relación de valor con sus clientes.
Contactarse en forma directa con ejecutivos de difícil acceso, y de alto poder de decisión.


